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Directa, le commissioni? Ancora giu

L'attesa, alla Iuce aﬂnhe dei positivi risuliari conseguifi dal broker nel 2003, con volumi in crescita del 18%
sul cash e del 7% sui derivati, ¢ per un anno in ripresa. Ma attenzione alla concorrenza, soprattutto estera

M TERESA CaAMPO

n bilancio conforfante per il

trading on-line quello 2003,
Con segnali di ripresa evidenti e
ora confermati dai primi dati uf-
ficiali resi modi dai broker. Ad
aprire le danze sono i risultat di
Directa, che nel 2003 ha regi-
sirato un sensibile incremento
det volumi intermediati: oltre 30
milioni di euro (+18%) sui mer-
cati cash italiani (Mita, Mcw,
Tlx), anche se stabili sono rsul-
tati gli esepuiti, ferml a guota
3.215. E molto bene & andata an-
che sul fronte derivati, dove Di-
recta & approdata da poco. Sul-
I'ldem (Fib e MiniFib) 192,790
eseguiti, sull"Eurex (Dax Future
e DJ Euro Stoxx 50) 16,226, ma
dopo soli due mesi di amiviti. 1l
tuito grazie al faito che, dopo due
anmi di relativa stasy, 1 clienti at-
tivi sono nsultatl di nuovoe in au-
mento, specie nel secondo se-
mestre (+7% e 11.033 clienti).
Insomma, i dati migliorano e
danno Ia sensazione che la fase
di ristagno del wading on-line
iniziata nel 2001 possa essere or-
mial superata. Ma @ davvero co-

%i7? Per saperne di pit abbiami
rivolto alcune domande a Mas-
simo Segre, presidente di Direc-
ta, ma sopratutio inventore del
rading on-line in Italia nonché
consigliere di diverse societd
quolate,

Domanda. Dungue i segnali
sono davvero incoraggianti?

Risposta. Per guanto ¢i -
guarda molto positiva & la gros-
58 crescita di adesioni di istivari
di credito che si convenzionano:
sono 50 con una crescita di 15
solo negli ultimi 12 mesi. Un se-
gnale positivo per tutto il trading
on-line, anche per gl investiton
il tranguilli, scottati dal mondo
dei corporate bond e delusi dai
bassissimi interessi dei titoli di

stato, che ora tomano a guarda-
re con maggior fiducia alle piaz-
Ze azionarie.

. E per quanto riguarda i
broker? MNell’ultlmo anno =i &
assistito a cessioni e acquisi-
'?.inni:II _:rend & destinalo a pro-
E e

K. Credo che il mercato sia
troppo piccolo per il numero di

aneri che se lo vogliono sparti-
re. Gid Blasonati operatori esteri
hanno dovuto chindere le artivith
italiane forse aperte con troppa
leggerezza sulle ali dell’ entusia-
smo suscitato dal boom borsisti-
co del 2000, Sopravviveranno
coloro che rivsciranno a mante-
nere il bilancio in wtile.

D. Aleuni parlano di aumen-
tare le commissiond, certo gue-
sto aiuterebbe...

K. E un attegpiamento miope,
sono anzi convinto che le com-
missioni hanno ancora spazio di
dizcesa, € poiché pid scendone le
commissioni pill diventa ccono-
micamente conveniente un certo
tipo di attivith, ecco che alla di-
scesa delle commissioni sono
convinto possano commispondere
ncavi quantomenocostanti: d”al-
Iro CAND, per prevenire la calata
in massa di altri broker interna-
zionall, attivi soprattutto sui de-
rivati, qualcuno nel 2004 dovra
dare inizio alle danze.

I». Altri broker esteri, ma i
principali non ci hanno gii
provato?

R. Questi sono diversi dai pre-
cedenti perché si trama di broker
attivi sopratfuito su mercati dei
derivati ¢ che pralicano com-
missioni molto aggressive.

Ix. Ma facciamo un passo in-
dietro. Come le & venuta |'idea
di lanciare in Italia il trading
on-line?

R. A dire la venta allora non
esistevaneppure la parola e quel-
li che potevano essere | primi ten-
tativi Oltreoceano ol erano sco-
noscinil, Fu a un convegno in cui
la Consob spiegd che sarebbe
stata consentita l'interconmes-
sione dei computer delle istiu-

* zioni finanziarie con il cervello-

ne della borsa. Nello stesso cop-
vegno fu annunciata anche 1'in-
tenziongé di portare |"intero listi-
no sul sistema telematico, Mi
venne da pensare che se un com-
puler poleva essere inerconnes-
socon laborsa, dall’ aliro lato po-
teva essere collegato con il mon-
do intero. All'inizio pensai a un
sistema telefonico; digitavi il co-
dice del titolo, la quantith ¢ poi
1 per comprare ¢ 9 per vendere.
Cuando perd passammo a un ap-

proceio concreto, Mario Fabbri,
ora amministratore delegato, mi
convinse che era meglio utiliz-
Zare un po...

D. E fu subito un successo?

R. A dire la veritd no, avevamo
il 100%: di un mercato precolissi-
mo. Timidamente, perd_ iniziam-
ma a fare pubblicita e... non fum-
mo sommersi dalla massa e nep-
pure dagli imitatori. Solo quando
51 comincid a conoscere del nsul-
tan ottenul Olirecceano allora i
grossi gruppi bancari italiani de-
cisero di essere della partita. E per
no fu un bene.

D In che setiso?

R. Perché nel frattempo Directa
sl era irrobustita ¢ poteva trarre
giovamento dal fatto che | concor-
renti facessero CoONoscers ¢ cre-
scere il mercato: & meglio avere il
10 i 1000 che il 100% di 1.

D. E oggi qual & la vostra quo-
ia di mercato?

R. Siamo accreditati di una ci-
fraleggermente superiore al 10%
del rrading on-line italiano. {ni-
produgions fiservata)
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