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Parla I'ad Mario Fabbri

Directa apre in Francia
a caccia di nuovi trader

WHR In mezzo alla crisi e meglio fer-
marsi e salvare il salvabile oppure te-
nere i nervi saldi e restare sui mercati
con l'acceleratore premuto? E’ la do-
manda che si sono posti molti trader
italiani dopo lo scoppio della tempe-
sta finanziaria. La risposta? Quelli ri-
masti scottati hanno scelto la
prima opzione, una buo-
nissima parte perd con-
tinua ad andare a cac-
cia di occasioni. E il
tradingvive unanuo-
va stagione di caccia.
Neapprofitta per cre-
scere, Directa Sim che
ha messo in agenda i
potenziamento tecnologi-
co della piattaforma e so-
prattutto scommette sulle
nuove frontiere del trading e suimer-
cati innovativi. «Dopo esserci raffor-
zati in Germania, abbiamo aperto un
nuovo fronte commerciale in Fran-
cian, spiega a Libero Mercato l'inge-
gner Mario Fabbii, amministratore
delegato di Directa 5im, che traitra-
der diprofessioneha il grosso deisuoi
14 mila clienti. «Si tratta di un territo-

Mario Fabbri imago

trading francee & ancora sottosvilup-
paton. La societa & inoltfe operativa
su.Chi-X la nuova borsa alternativa
delle blue-chip ewropee. La strategia
in termini di offerta & quella di garan-
tire'accesso atitoli dimercati Uedo-
ve i broker contano gia dej clienti
. esteri. La Sim torinese pud dun-
que contare sull’amplia-
mento della clientela: ha
incrementato notevol-
mente la percentuale
dell'intermediato sul
totale di Borsa italia-
na:ingenereétrail2%
il2,5%, orasistasupe-
rando il 4%. E c'e
un'intensificazione
dei nuovi ingressi,
con un saldo di 500
clienti in p#1 da inizio anno. Sul fron-
tedei risultati 2008 delle attivitaitalia-
ne, Fabbii prevede una «performan-
ce positiva e in linea con quella del
2007. Per il 2009 le previsioni sono
migliori e credo che I'anno sara pitt
tranquillo. Se la crisi continuera la
nostraricetta sara comunque conso-
lidare per ritrovarci pitt forti quando
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